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Fiat Talento: Kleiner Bruder des Ducato
Und wieder eine Münze: Diesmal ist es der 
Fiat Talento. Talent war ursprünglich eine 
altbabylonische Masseinheit für die Masse 
eines Mannes und wurde auch zur Währung. 
Waren früher aber für ein gutes Leben noch 
Tausende von Talenten nötig, reichen für den 
Fiat Talento weitaus weniger. Aber wie die 
alte Münze ist der Talento hochwertig. Das 
vielseitige Nutzfahrzeug kombiniert, typisch 
für die Professional-Modelle von Fiat, grosses 
Ladevolumen (5.7 bis 8.8 m3) mit kompakten 
Abmessungen und agilem Fahrverhalten. So 
hat auch der Talento seinen professionellen 
Nutzern viele Talente vorzuweisen.

Er findet seine Position zwischen dem 
kompakten Fiat Doblò Cargo und dem Gross-
raum-Nutzfahrzeug Fiat Ducato. Das Fahrzeug 
ist kompakt und wohlproportioniert. Die von 
der schräg stehenden Windschutzscheibe ge-
prägte dynamische Silhouette läuft harmonisch 
in der kurzen Motorhaube aus und erzeugt so 
eine markante Optik. Die Fahrzeugfront wird 
von klaren horizontalen Linien bestimmt, die 
dem neuen Markendesign von Fiat Professional 
entsprechen. Das Motorenangebot umfasst 
zuverlässige, kräftige und wirtschaftliche 
Diesel mit einem oder zwei Turboladern. Die 
Leistung beträgt bis zu 107 kW (145 PS). Wie 
der Fiorino rollt auch der Talento ab Juni 2016 
durch Schweizer Strassen.

Fiat Fullback: Für jede Herausforderung
Beim Rugby gibt es einen Mann, der eine be-
sondere Verantwortung trägt: den Schluss-
mann. Er ist der letzte Verteidiger und gleich-
zeitig ein gefährlicher Angreifer. Zu den 
Grundvoraussetzungen eines guten Schluss-
mannes gehören Taktik, Treffsicherheit, An-

griffsstärke, Agilität und Geschwindigkeit. Und 
damit ist der Fiat Fullback bereits recht gut 
beschrieben. Fullback ist die englische Bezeich-
nung des Schlussmannes – er steht «full back».

Ein hoher Anspruch, den Fiat da an seinen 
neuen Mid-Size-Pick-up stellt. Zu sehen war 
er erstmals im November 2015 an der Dubai 
International Motor Show. Die PW-Variante 
schliesslich feierte ihre Premiere im Frühling 
2016 am Genfer Auto-Salon.

Wie es im Gewerbe gefordert wird, ist sich 
der Fullback für keine Arbeit zu schade. Er ist 
gleichzeitig hoch robust, sehr zuverlässig und 
hoch funktional. Dabei gibt ihm sein unver-
wechselbares Design einen Hauch von per-
sönlichem Stil. Es gibt ihn in vier Ausstat-
tungsvarianten, zwei Motor- und zwei 
Getriebetypen. Der Fiat Fullback nimmt damit 
jede Herausforderung an. Wie der Fullback 
beim Rugby.�

Kaum mit Geld aufzuwerten
Für Gewerbekunden hat Fiat eine eigene Abteilung: Fiat Professional. Mit den drei neuen Modellvarianten 
der Reihen Fiorino, Fullback und Talento gibt es grossen Laderaum für kleines Geld. Und noch viel mehr.

Bei Fiat Professional ist der Name Pro-
gramm. Die neuen Modelle Fiorino, 
Fullback und Talento sind von Grund 

auf für den gewerblichen Einsatz konzipiert 
worden. Vernünftige Motorisierung, ein 
grosses Platzangebot und zweckmässige 
Ausstattungsvarianten sind die kompromiss-
lose Antwort auf die Frage nach Autos, die 
etwas vertragen, viel leisten und einen nie 
im Stich lassen.

Fiat Fiorino: Der italienische kleine Van
Darf es Benzin sein, Diesel oder für den 
Stadtverkehr doch lieber Erdgas? Kein Prob-
lem für die Motoren des neuen Fiorino. Dank 

kompakter Aussenmasse reichen die vorhan-
denen Pferdestärken problemlos für alle 
Fahrsituationen. Fast scheint es, als sei der 
Fiorino innen grösser als aussen: Er schluckt 
ein Ladevolumen von 2,8 Kubikmetern, die 
bis zu 600 kg schwer sein dürfen. Die Wände 
sind senkrecht, die Doppelhecktür besteht 
aus zwei um 180 Grad öffnenden Flügeln. 
Und wer einen Besprechungstisch braucht, 
klappt einfach den Beifahrersitz nach vorne. 
Oder nutzt die so entstehende Länge von bis 
zu 2,50 Metern für wirklich lange Teile. So 
wird der Fiorino in seiner Klasse der kleinen 
Nutzfahrzeuge zum wahren Raumwunder. 
Und er rollt im neuen Design und mit zahlrei-

chen technischen und Komfortverbesserun-
gen ab Juni 2016 agil durch die Innenstädte, 
wie eine schlanke, schwungvolle Münze. 
Stichwort Münze: Fiorino ist der italienische 
Name der damaligen niederländischen 
Währung, des Florin (hfl) bzw. Gulden.

Selbstredend erfüllen alle Fiorini die Euro-
6-Norm. Und weil man beim Fahren nicht 
immer nur Radio hören möchte, lassen sich 
externe Quellen einfach via Aux-Eingang, 
Bluetooth oder USB anschliessen. Bedient 
wird alles am neuen 5-Zoll-Touchscreen. Und 
unter dem Strich stellt er mit seinen Leistun-
gen gerade auch beim Preis die Konkurrenz 
deutlich in den Schatten.

Die Bedientasten sind neu im Lenkrad integriert. Die Hauptinstrumente haben eine neue Grafik.

«Mit Stil bei der Arbeit» lautet das Motto beim robusten und funktionalen Fiat Fullback.

Neues Design: Stossfänger, hoch positionierte Scheinwerfer.

Eine dynamische Silhouette – mit schräger Windschutzscheibe und kurzer Motorhaube.

Der Fullback nimmt wie ein Rugby-Spieler jede Herausforderung an.

Alle Helfer an Bord: Airbags, ABS, ASR, Fahrstabilitätsprogramm, hydraulischer Bremsassistent, Berganfahrhilfe, Parksensoren und vieles mehr.
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FCA Team Fleet & Business Sales

Arthur Schnyder
Brand Country Manager Fiat Professional
Telefon: 044 556 24 22
arthur.schnyder@fcagroup.com

Tobias Dilsch
Director Fleet & Business Sales
Telefon: 044 556 26 07
tobias.dilsch@fcagroup.com

Linda Mecke
Marketing Manager Fleet & Business Sales
Telefon: 044 556 22 78
linda.mecke@fcagroup.com

Urs Leutert
Fleet Key Account Manager
Telefon: 076 556 37 55
urs.leutert@fcagroup.com

Dario Schöllkopf
Manager Fleet by Dealer
Telefon: 079 471 76 22
dario.schollkopf@fcagroup.com

Das Team von FCA Switzerland freut sich auf Sie!

Ansprechpartner Fiat Professional

Ansprechpartner Fleet & Business SalesDie kompetenten Mitarbeiter des 
Teams Fleet & Business Sales bei 
FCA verfügen allesamt über 

fundiertes Wissen und langjährige 
Praxiserfahrung im Flottenbereich. Mit 
der breiten Modellpalette über alle 
Konzernmarken hinweg, die vom kleinen 
Fiat Panda bis zum 4,3-Tönner Ducato 
reicht, deckt FCA Switzerland praktisch 
alle Bedürfnisse der Schweizer Flotten-
kunden ab. Auch im User-Chooser-
Segment ist die FCA insbesondere mit 
den Marken Alfa Romeo und Jeep sehr 
gut aufgestellt. Dank diverser neuer 
attraktiver Modelle, die 2016 und in den 
folgenden Jahren lanciert werden, 
können die Kunden zudem noch besser 
bedient werden. 

Lassen Sie sich von der Vielfalt, der 
Flexibilität, der Qualität und dem sehr 
guten Preis-Leistungs-Verhältnis über-
raschen und kontaktieren Sie die An-
sprechpartner der Abteilung Fleet & 
Business Sales bei FCA Switzerland. Sie 
freuen sich auf Ihren Anruf oder Ihre 
Mail. Zwei Key Account Manager küm-
mern sich ausschliesslich um Flotten-
kunden. Neben zehn hochmodernen 
Business-Centern, die im Laufe dieses 
Jahres eingeführt werden, verfügt FCA 
Switzerland mit über 300 Stützpunkten 
über ein sehr dichtes Partnernetz, was 
Flottenkunden weite Wege erspart. Auch 
im Flottenbereich wird das Personal 
gezielt trainiert, sodass es auf die spe-
zifischen Bedürfnisse der Flottenkunden 
eingehen kann. Zudem bestehen explizit 
auf Flottenkunden abgestimmte Ange-
bote, und das Fleet-Team steht in engem 
Kontakt mit den Leasingprovidern.

Erwähnenswert ist auch das auf 
Nutzfahrzeugkunden spezialisierte 
Händlernetz. Das Personal wird perma-
nent geschult, um auch in Notfallsitua-
tionen umgehend und adäquat handeln 
zu können. Wenn beispielsweise ein 
Kühltransporter am Wochenende eine 
Panne hat, wird umgehend ein Ersatz-
fahrzeug zur Verfügung gestellt, um die 
Sicherstellung der Kühlkette sowie die 
Einhaltung der Lieferfristen zu wahren. 
Zudem zeichnen sich die Fiat-Professi-
onal-Stützpunkte durch längere Öff-
nungszeiten aus und die kompetenten 
Mitarbeiter können optimal auf die Be-
dürfnisse der Nutzfahrzeugkunden 
eingehen.�

Deniz Filiz
Brand Manager Fiat Professional
Telefon: 044 556 22 42
deniz.filiz@fcagroup.com


